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VÆRKTØJ SKALEBARHED TRIN 3

Trin 3 - Prioriter potentielle muligheder

ved hjælp af modellen
Det sidste trin i opskriften er, at I prioriterer de muligheder, I 

har identificeret i de to første trin foroven og sætter dem ind i 

tabellen forneden. Når I gør dette, kan I med fordel sætte jer

til Osterwalder & Pigneur’s Business Model Canvas til at 

identificere, hvilke dele af forretningsmodellen, der er 

implicerede i hver skaleringsøvelse, I har identificeret.

Vi anbefaler, at I deler ledelsesgruppen op, således at hver af 

de prioriterede forslag præsenteres (sælges) af én gruppe.

Jeres diskussion skulle gerne ende ud i en prioritering af 

forslagene ud fra størrelsen af deres potentielle afkast. 

Denne proces kan eventuelt understøttes af en 

afstemningsøvelse, hvor hver person får lov til at afgive 1 

stemme med hjertet og 1 stemme med hjernen. Til sidst bør 

man give yderligere en karakter, nemlig relateret til hvor nem 

hvert løsningsforslag er at implementere.

Med denne øvelse kan I få øjnene op for de potentielle 

skalerbare

forretningsmodeller, som kendetegner Kickass Companies,
og som I kan implementere.
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